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FACGRAN ROZVD(E VENKOVA

Evropsky zemédélsky fond pro rozvoj venkova: Evropa investuje do venkovskych oblasti

Pojisténi proti upadku

Planované roc¢ni trzby cestovni kanceléfe ¢ini 12 mil. K¢. Pojistna castka tedy musi Cinit
minimalné 30 % z 12 mil. tj. 3,6 mil. K¢. Spoluucast cestovni kancelare bude ve vysi
minimélné 2 % z 12 mil. K& — tj. 240000,- K&. Uroky z &astky spolutiéasti K& 240000, - - pii
dané urokové sazb¢ 2,3 % p.a. budou ¢init K¢ 5520,- a budou pfipsany na ucet CK po
skonceni pojistného obdobi.

Marketingové nastroje v cestovnim ruchu

Cestovni kancelar sleduje béhem nékolika let vyvoj prodeje zajezdi do tii destinaci (cilovych
oblasti):

Chorvatsko Italie Spanélsko
pramérna pramerna prameérna
Rok pocet cena na pocet cena na pocet cena na
ucastnikt osobou ucastnikt osobou ucastnikt osobou
v K¢ v K¢ v K¢
1999 - 6.550 780 4.250 200 7.100
2000 260 6.290 920 3.600 190 6.990
2001 580 4.990 900 2.990 110 5.600
2002 585 4.900 410 3.000 - 4.490
2003 590 4.900 315 2.800 - -

Ukolem je uréit, v jaké fazi zivotniho cyklu se prodej zajezda do jednotlivych destinaci

nachdzi a jaka opatieni by méla cestovni kancelar ucinit v dalSich letech.

Reseni pro Chorvatsko:

- Vletech 1999 az 2001 se jednalo o uvedeni z4jezdu na trh a rtst jeho prodeje,

- Vletech 2002 az 2003 doslo ke stabilizaci prodeje a ceny,

- marketingova opatfeni by méla smétovat k udrzeni prodejnosti zajezdu, bylo by vhodné
zé4jezd doplnit a zpestfit dalsi sluzbou, dale zajezd propagovat a pokusit se ziskat dalsi
zakazniky.

Charterova doprava

V piipadé charterového letu nese cestovni kancelat odpoveédnosti za pocet obsazenych mist
V letadle. VytiZenost a tim 1 kalkulace tohoto letu jsou choulostiva mista ispéSného obchodu.
Je-li obsazena pouze polovina mist (mald vytiZenost), bude cena za jednoho cestujiciho vyssi
neZ u konkurence nebo cena pravidelné linky. Poc¢itame-li vSak s tim, Ze obsadime vSechna
mista (vysoka vytiZzenost), vyjde cena na jedno misto podstatné levnéji. Nebezpedi, ze
nebudou vSechna mista vyprodana je vysokeé.

Celni sluzby:

Japonsky turista si béhem pobytu v Ceské republice nakoupil brousené sklo: vazu za K¢&
1.460,-; popelnik za K¢ 450,-; misku za K¢ 920,- vse vé. 19 % DPH u jednoho obchodnika
Vv jeden den. Na jak velkou ¢astku vracené DPH mu vznikne narok?
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Cena nakoupeného zbozi celkem: 1.460 + 450 + 920 = K¢ 2.830,-,
Z toho DPH: 19/119 = 0,1597 . 2.830 = K¢ 452,-. Mze uplatnit ndrok na vraceni ¢astky
K¢ 452,-.

Povinnosti priivodce

Béhem zimniho lyzatfského zajezdu do Vysokych Tater doslo k vyraznému zhorseni pocasi a
sjizdnosti silnic, hrozi téz laviny. V rdmci zavazného programu maji Gc¢astnici predplacenou
dopravu autobusem na vysokohorské sedlo a dale by méli absolvovat s privodcem lyZafskou
turu po hiebenech. Privodce nesmi ohrozit jejich Zivoty a zdravi tim, Ze by trval na splnéni
programu. Rozhodne se pro vhodny ndhradni program v piiblizn¢ stejné cenové relaci se
souhlasem vétSiny turistli. Tuto skutecnost uvede pak ve zprave ze zajezdu.

Zaklad dané

Z4ajezd do zahranic¢i prodala CK (ktera je platcem DPH) za celkovou cenu véetné dané
10.000 K¢. V kalkulovanych cenach poskytuje pfepravu za 2.000 K¢, ubytovani v zahranic¢i
za 3.500 K¢, stravovani v zahrani¢i za 2.300 K¢ a privodcovskeé sluzby za 200 K¢. Zakladem
dan¢ bude pro CK ¢astka 2.000 K¢ véetné dané, jako rozdil celkové ceny (10.000 K<) a
souctu kalkulovanych cen jednotlivych sluzeb (8.000 K¢).



